
GastroPanel® -  Modul „XL“  
 

„Instrument für Unternehmen, die den Marktanteil 
jedes Außendienstmitarbeiters in seinem VK-Gebiet 
kennen und die Umsatzpotenziale pro WG und pro 

Artikel erfolgreicher ausschöpfen wollen“ 
 
 
 
Produkt:         Vom Kunden ausgewählte Warengruppen  
 

   (WG-Anpassungen und/oder Zusammenführungen zu  
    kundenspezifischen Produktgruppen optional möglich) 

 
 
 
Auswertung:  Gesamtwert - absolut (in EUR) und in % 

-  je WARENGRUPPE  
-  je HERSTELLER und  
-  je EINZELARTIKEL  
 

      NACH KUNDENSPEZIFISCHEN VK-GEBIETEN 
 

 

Gesamtmenge - absolut (in KG/L) und in % 
-  je WARENGRUPPE  
-  je HERSTELLER und  
-  je EINZELARTIKEL  
 

      NACH KUNDENSPEZIFISCHEN VK-GEBIETEN 
 

Entwicklung – gg. Vorjahr 
 

 Aufsplitterung nach Vertriebsformen Abholung/Zustellung 
 
 
 
Ergebnis: Neben allen bisher aufgezählten Möglichkeiten, die die 

GastroPanel®-Auswertungen bieten, weist dieses 
maßgeschneiderte Produkt die genauen Marktanteile je 
definierten Verkaufsgebiet je WG und je Einzelartikel aus. 
Damit wird eine hocheffiziente Außendienststeuerung wie 
auch die Durchführung gezielter Maßnahmen zur 
Potenzialausschöpfung möglich. 

 Ideal auch für profunde Budgetplanungen je Verkaufs-
gebiet bzw. Außendiesntmitarbeiter. 

 
 
 
Frequenz:   Jährlich oder maximal halbjährlich bzw. nach Vereinbarung 
 
 



 
Optional:   a)  Bestimmung der Anzahl und Festsetzung der  
         kundenspezifischen Verkaufsgebiete 
 

b)  Darstellung des Kundenausschöpfungsgrades je 
     Verkaufsgebiet 

 

 
 
 
Kosten: Auf Anfrage - abhängig von der Anzahl und der Größe der 

ausgewählten Warengruppen sowie der Anzahl der  
Verkaufsgebiete 

 



Darstellung:   Excel Pivot-Tabelle  bzw. kartographische Abbildungen 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Verkaufsgebiet 


